
 eCommerce бізнес Маркетинг в eCommerce 
9:00 – 10:00 Реєстрація учасників, кава 

 
 

10:00 – 10:30 

Рiнат Магомедов 
Що робити з цільовою 

аудиторією, щоб підвищити 
продажі 

Катерина Золотарьова 
Маркетинг довіри: як 

продавати через побудову 
 відносин

10:35 – 11:05 Наталія Якуніна 
E-commerce бізнес в Вконтакте 

Микита Семенов 
Серйозний підхід до серйозних 

магазинів 

11:05 – 11:35 Кава-перерва 

 
11:35 – 12:05 

Ігор Яковлєв 
Вплив інтерфейсу на конверсію 

сайту 

Павло Лисий 
Повна інструкція по SEO при 
розробці інтернет магазину 

 
 

12:10 – 12:40 

Просто Микола 
Кейс інтернет-магазина який 

міг заробити 1 000 000 

Юрій Буділов 
 Стратегія просування бізнесу 

у соціальних мережах 

 
 

12:45 – 13:15 

Руслан Близнюк 
eCommerce починається з 

аналітики: як почати 
аналізувати та перестати 

втрачати 

Дмитро Кудренко 
Актуальна аналітика в email-

маркетингу 

13:15 – 14:45 Обід 

 
 

14:45 – 15:15 

Роман Грисьо 
Таємниці клієнторієнтації. 

Кава + цукерок 

Тарас Віруцький 
Як отримати клієнтів: 

інструменти, які працюють 

 
 

15:20 – 15:50 

Іван Портной 
Все, що вам треба знати про 

моделi монетизації. Досвід 
Prom.ua 

Ксенія Резниченко 
Що таке cashback і для чого він 
потрібен? Як збільшіть обсяг 

продажу за допомогою кешбек 

 
15:55 – 16:25 

Ігор Стольницький 
Яким повинен бути сайт 

інтернет-магазину в мобільну 
епоху 

Олександр Шапалов 
Як збільшити конверсію і 

продажі в 2 рази за допомогою 
віджетів 

16:25 – 17:00 Кава-перерва 

 
17:00 – 17:30 

Марія Фозекош 
Архетипи в дизайні 

Андрій Сірук 
7 способів підвищення 

ефективності контекстної 
реклами 

 
17:35 – 18:05 

Андрій Чорний 
Кейс: вплив адаптивної версії 

інтернет-магазину на продажі 

Станіслав Цис 
Як створити і ефективно 

управляти онлайн-командою, 
яка працює через Інтернет 

 
 
 

18:10 – 18:40 

Орест Зуб 
“”Onboarding” або “Як 

ефективно допомогти клієнту 
використати придбаний 

продукт чи скористатися 
послугою, а також зменшити 

показник повернень”” 

Олександр Рись 
Email маркетинг без спаму 

18:40 – 19:00 Закриття конференції 
 


